
 MINISTÉRIO DA EDUCAÇÃO 
CENTRO FEDERAL DE EDUCAÇÃO TECNOLÓGICA DE MINAS GERAIS 

DIRETORIA DE GRADUAÇÃO 

Plano Didático      Campus: II – Belo Horizonte 
 

 

1/3 
 

DISCIPLINA: Teoria da Decisão CÓDIGO: PPGA0055 

PROFESSOR: Uajará Pessoa Araújo 

 

Nível Mestrado e Doutorado 

Núcleo Aplicado Linha 1 e Linha 2 

Caráter Obrigatória 

Oferta Regular 

Carga Horária 45 

Créditos 3 

Área de Concentração Processos e Sistemas Decisórios 

Linha de Pesquisa 

Linha 1: Processos e sistemas decisórios em finanças, 
produção e operações/ Linha 2: Processos e sistemas 
decisórios nas dimensões dos sujeitos, agentes, organizações 
e sociedade 

 
Ementa 

Teoria normativa e teoria descritiva da decisão. Teoria normativa: matriz de risco; decisão em 
condição de ignorância; decisão em condição de risco; Teoria da Utilidade Esperada; 
paradoxos. Teoria descritiva: contribuições de Simon (racionalidade limitada, integração, 
solução de problemas), contribuições de Slovic (psicologia do risco); contribuições de 
Kahneman e Tversky (sistemas 1 e 2, heurísticas e vieses; Teoria do Prospecto, ruído); 
contribuições de Thaler (nudge, arquitetura de escolha, paternalismo libertário). Aplicações 
em processos e sistemas decisórios. 

 
Objetivo 

Suprir o aluno de fundamentação para o desenvolvimento de estudos em processos e 
sistemas decisórios. 

 
Interdisciplinaridade 

Pré-requisitos Código 

Não tem  
Disciplinas para as quais é pré-requisito Código 

Estudos Avançados em Processos Decisórios  
 
Requisitos especiais 

Não há. 
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Unidades de ensino Carga-
horária 

1 Introdução. Conceitos. Matriz de risco. Teoria normativa & descritiva 4 
2 Decisões em condição de ignorância 4 
3 Decisões em condição de risco. Teoria da Utilidade Esperada 4 
4 Contribuições de Simon 8 
5 Contribuições de Slovic, Kahneman e Tversky 8 
6 Contribuições de Thaler 8 

7 Aplicações em processos e sistemas decisórios 9 
Total 45 
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